
 

 
นักขายทัง้หลายทราบกันดีว่าหัวใจของการขายไม่ใช่อยู่แค่ตัวสินค้าหรือบริการ 

หากแต่ยังอยู่ที่ตัวผู้ขายและการมีสัมพันธภาพที่ดีกับลูกค้าด้วย การจะเป็นยอดนักขาย
ต้องสาํรวจความต้องการของลูกค้าอยู่เสมอ จึงจะสามารถปรับการขายให้ตรงตามความ
ต้องการของลูกค้า สามารถสร้างมูลค่าเพิ่มที่แตกต่างจากเดมิ รวมทัง้ฉีกแนวจากคู่แข่ง นัก
ขายมืออาชีพต้องรู้ว่าพฤติกรรมการซือ้สินค้าและบริการของลูกค้าเป็นอย่างไร ลูกค้า
ต้องการอะไร ก่อนซือ้ ขณะซือ้และหลังการซือ้ เพ่ือนําไปสู่การขายที่ประสบผลสาํเร็จ แต่
เหตุใดนักขายบางคนจึงประสบความสําเร็จอย่างสูง ไม่ว่าจะจับสินค้าตัวใดก็สามารถ
เปล่ียนเป็นเงนิเป็นทองอย่างง่ายดาย ในขณะที่บางคนกลับตรงกันข้าม เพราะไม่ว่าจะขาย
อะไรก็ไม่ประสบผลสําเร็จ จนต้องหันไปทําอาชีพอ่ืนแทน ปัจจัยสําคัญที่ทําให้นักขายทัง้
สองจําพวกประสบความสําเร็จไม่เท่ากัน คือ การมีกลยุทธ์การขายเพ่ือมัดใจลูกค้าไม่
เหมือนกัน ไม่เท่ากัน 

หลักสูตร 27 กลยุทธ์ของสุดยอดนักขาย เป็นการกล่ันกรององค์ความรู้ทัง้หมดด้านการขายในยุคนีแ้ล้วตีแผ่ออกมา
เป็นกลยุทธ์เชิงพฤตกิรรมเพื่อการเป็นยอดนักขาย การร่วมฝึกอบรมจึงเสมือนได้ฝึกฝนทักษะในคัมภีร์สาํคัญที่จะทาํให้
พัฒนาตนเองสู่การเป็นยอดนักขาย 

 
 

วัตถุประสงค์ 

 เข้าใจกลยทุธ์เชิงพฤตกิรรมของการเป็นยอดนกัขายท่ีสามารถมดัใจลกูค้า 

 ทําให้เกิดกลยทุธ์เชิงพฤตกิรรมเชิงรุกเพ่ือการขายและสร้างความพงึพอใจแก่ลกูค้าอยา่งยัง่ยืน 

 ปรับเปล่ียนกลยทุธ์เชิงพฤตกิรรมการขายให้กลายเป็นสขุนิสยัการขาย คือขายได้อยา่งมีความสขุ 
 

หวัข้อการฝึกอบรม 
1. ถ้าขายไม่ได้ ยินดีแก้ไข 
2. ทําให้ลกูค้ารู้สกึวา่คดิไม่ผิดเลยท่ีเช่ือถือคณุ 
3. เป็นฝ่ายชีนํ้า 
4 .  รู้ จักป รับสิน ค้าห รือบ ริการใ ห้ตอบ รับไ ด้ทุก

สถานการณ์ 
5. ทําตวัเป็นโค้ชหรือท่ีปรึกษา อยา่เป็นผู้ขาย 
6. ขอนดัหมายครัง้ตอ่ไป ตัง้แตท่ี่พบกนัครัง้แรก 
7. ไม่ละเลยผู้ ท่ีอาจเป็นลกูค้า 
8. เก็บเก่ียวโอกาสท่ีพบโดยบงัเอิญ 
9. มีแผนสําหรับโอกาสใหม่ๆ แตล่ะครัง้ 
10. ค้นหาความต้องการท่ีแท้จริงของลกูค้า  

11. รับฟังข้อแนะนําจากลกูค้าอยูเ่สมอ 
12. ถามให้ถกูคําถาม 
13. บอกความจริง 
14. ต้องจดบนัทกึ  
15. รู้ช่วงเวลาและจงัหวะในการขาย 
16. ตดิตามความต้องการของตลาดและอตุสาหกรรม 
17. แสดงความกระตือรือร้น  
18. ให้เครดติท่ีเหมาะสมแก่ลกูค้า 
19. เร่ิมต้นแตเ่น่ินๆ  
20. มีสว่นร่วมและกลา่วสนุทรพจน์แก่สาธารณะ ฯลฯ 
 

 

ขอเชญิเข้าร่วมฝึกอบรมสัมมนา หลักสูตร 



 
รูปแบบการนําเสนอ   
      บรรยายประกอบกิจกรรมการเรียนรู้แบบมีสว่นร่วมในเกม กรณีศกึษาและเวิร์คช็อปตา่งๆ โดยผู้ ร่วมฝึกอบรมจะได้ฝึกเชิงปฏิบติั
ในทกุช่วงของการอบรม 
 

วทิยากร   
      อาจารย์จารึก ชืน่สมบติั นกับริหารและวิทยากร ด้านการบริหาร อตุสาหกรรมและการตลาดชัน้นํา 
 
. 

กาํหนดการ วนัองัคารที่ 24 มิถุนายน  2557 บุคคลทั่วไป  3,500 + 245 = 3,745 
เวลา 09.00-16. 00 น. สมาชิก, โอนเงนิก่อน 17 มิ.ย. 2557  3,300 + 231 = 3,531 

สถานท่ี เดอะคอนเน็คชัน่ MRT ลาดพร้าว ลงทะเบียน 2 ท่าน  6,000 + 420 = 6,420 
 

หมายเหตุ    –  ค่าลงทะเบียนเข้าร่วมสัมมนา สามารถนําไปลดหย่อนภาษีเงนิได้นิติบุคคลได้  200% 
                     –  ราคานีร้วมค่าเอกสารประกอบสัมมนา, อาหารกลางวนั, นํา้ชา-กาแฟ 

บรษิทั เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร ์จาํกดั 
34/289 หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์  2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร./โทรสาร 02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341 
e‐mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 

 



             

 
 

 
หลักสูตร    27 กลยทุธ์สดุยอดนกัขาย …The 27 Strategies of Super Sales

กําหนดการ      วันอังคารที่ 24 มิถุนายน 2557  เวลา 09.00-16.00 น.     
                       ณ  เดอะคอนเน็คชั่น MRT ลาดพร้าว 

รายการค่าลงทะเบยีน: 1 ท่าน ราคา + vat 7% ราคาหลงัหัก ณ ทีจ่่าย 

บุคคลทัว่ไป  3,500 + 245 = 3,745  3,745 – 105 = 3,640 

สมาชิกสมัมนา, โอนเงินก่อน 17 มิ.ย. 57   3,300 + 231 = 3,531  3,531 – 99  = 3,432 

ลงทะเบียน  2 ท่าน  6,000 + 420 = 6,420  6,420 – 180 = 6,240 

 

รายชื่อผู้เข้าร่วมสัมมนา     

1. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

2. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

3. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

 ที่อยู่เพือ่ออกใบเสร็จ :  (กรุณากรอกรายละเอียดให้ชัดเจนเพื่อความถกูตอ้งในการออกใบเสร็จ)   
 

 

(บจก./บมจ./หจก./ส่วนบุคคล) ชือ่.........................................................................................เลขท่ี..............................หมู่...................... 

อาคาร/หมู่บ้าน............................................................................ชั้น.........................ตรอก/ซอย............................................................... 

ถนน.........................................................แขวง/ตําบล................................................อําเภอ/เขต............................................................. 

จังหวัด..............................................................รหัสไปรษณีย์.....................................โทรศัพท์................................................................. 

โทรสาร.....................................ผูป้ระสานงาน.........................................................E-mail : ................................................................... 

 
 ประเภทธุรกิจ........................................................................................................................................................................... 
 ต้องการหกัภาษี  ณ  ทีจ่่ายหรือไม่  ต้องการ  ไม่ต้องการ 
 กรณีหักภาษี ณ ทีจ่่าย 3%    ในนาม  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร ์ จํากัด  เลขที่ 34/289 หมู่บ้านไทยสมบูรณ์ 2   
                      หมู่ที่ 2  ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทมุธานี 12120 เลขประจําตัวผู้เสียภาษี  :  0135556000220 
ปัญหาที่ท่านต้องการทราบในเร่ืองทีส่มัคร
...................................................................................................................................................................................................... 
 โอนเงินเข้าบัญชี :  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์  จํากดั   ประเภทบัญชี ออมทรัพย ์
         ธนาคารไทยพาณิชย์  สาขาเซียร์รงัสิต   เลขที่บัญช ี  364-236239-5 
                         กรุณาแฟกซ์ใบลงทะเบียนหรือหลักฐานการโอนเงินมาที่ fax. เบอร์ 02-191-2509  

  

ใบลงทะเบียนเข้าร่วมอบรมสัมมนา 

วันท่ี......../......................../............ 

บรษิทั เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร ์จาํกดั 
34/289 หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์  2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  

โทร./โทรสาร 02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341, 083-134-5160 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 


