
  The Skills for Sales Project 
ทกัษะการขายโครงการในฝัน 
 

          เทคนิคการขายสินค้าปัจจุบนัมีความหลากหลายและแตกต่างกันไปขึน้อยู่กับสินค้าในแต่ละชนิด นักขาย
จะต้องเข้าใจว่าหลักการขายบางครัง้ไม่ได้ใช้ได้กับสินค้าทุกประเภท เพราะสินค้ามีความหลากหลาย ลูกค้าเองก็
มีความหลากหลายในเหตุผลของการซือ้ โดยปกตผู้ิซือ้มักจะซือ้เพราะต้องการนําสินค้าไปใช้เอง แต่การขาย
โครงการนัน้ผู้ซือ้มีความประสงค์ที่มากกว่าจะซือ้เพื่ออยู่อาศัย ดังนัน้การซือ้จงึแตกต่างกันไปในแต่ละบุคคล 
พนักงานขายโครงการจงึต้องเข้าใจถงึเหตุผล รวมถงึองค์ประกอบในการตดัสินใจซือ้ของลูกค้าว่าเพราะอะไร
ทาํไมถงึซือ้  
          หลักสูตรนีจ้งึคดิค้นขึน้เพื่อตอบโจทย์พนักงานขายโครงการที่ในปัจจุบันมักจะมีปัญหาทางการขาย 
เพราะลูกค้าที่ให้ความสนใจโครงการตดัสินใจซือ้ยากโดยมีเหตุผลในการซือ้ขายที่มากมายและหลากหลาย การ
ค้นหาความต้องการก่อนการขายจงึเป็นส่วนสาํคัญและสูตรสาํเร็จของหลักสูตรนี ้

วตัถุประสงค์ 
 เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมไดท้ราบถึงหลกัการท่ีสร้างความสาํเร็จในการขายโครงการท่ีมีราคาสูง 
 เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมเรียนรู้เทคนิคและขั้นตอนการขายอยา่งมีขั้นตอน  
 เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมเขา้ใจถึงความตอ้งการและจุดประสงคท่ี์แทจ้ริงในการซ้ือของลูกคา้ 
 เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมนาํเทคนิคเสนอขายโครงการอยา่งน่าสนใจ  

 
ประเดน็การอบรมสัมมนา 

1. ความแตกต่างของการขายสินค้าทีม่ีมูลค่าสูง 
- นิยามการขายทัว่ไป 
- การขายสินคา้ท่ีมีมูลค่าแตกต่างกบัการขายทัว่ไปโดยส้ินเชิง 

2. ความต้องการตัวโครงการในปัจจุบนัของลูกค้า (วิเคราะห์กลุ่มเป้าหมาย) 
- ลูกคา้วยัไหน คือ ลูกคา้ท่ีแทจ้ริงในการขายแบบเรา 

3. วธีิการพจิารณารูปแบบโครงการในความคดิของลูกค้า  
- ลูกคา้ซ้ือโครงการไปทาํอะไรบา้ง 
- เหตุผลท่ีเก่ียวขอ้งในการพิจารณาเลือกโครงการ 

กจิกรรม พจิารณาเหตุผลในการเลอืกโครงการ 
4. การเตรียมความพร้อมก่อนการขาย  

- การเตรียมขอ้มลูก่อนการขาย 3 ขั้น 
 

ขอเชิญเข้าร่วมฝึกอบรมสัมมนาเชิงปฏิบัตกิาร หลกัสูตร 



- Step 1 การเตรียมขอ้มูลในทางการขายท่ีสอดคลอ้งกบัเหตุผลของลูกคา้ 
- Step 2 เตรียมฝึกการพดูคุยกบัลูกคา้และการนาํเสนอ 
- Step 3 ฝึกการนาํชมตวัโครงการ 

กจิกรรม ข้อมูลทีเ่ป็นประโยชน์ของพนักงานทีม่ีผลต่อการขาย 
5. การวเิคราะห์โอกาสการขาย 

- รูปแบบลูกคา้ในการใหค้วามสนใจตวัโครงการ 
- การทดสอบเพ่ือการวิเคราะห์ความสนใจของลูกคา้ท่ีมีต่อตวัโครงการ 

กจิกรรม ข้อมูลทีเ่ป็นประโยชน์ของพนักงานทีม่ีผลต่อการขาย 
 

เทคนิคการฝึกอบรม  บรรยาย 50 %         ปฏิบติั 50 % 

วิทยากร อาจารย์ประเสริฐ สุขไพบูลย์กุล (Master of Business Administration 
(MBA))  ประสบการณ์การสอนกวา่ 10 ปี ดา้นการขาย, การตลาด, การบริการ และ Team 
Building จากแบรนดย์กัษใ์หญ่ต่างๆ ท่ีมีการวา่จา้งอยา่งต่อเน่ือง อาทิ โตโยตา้ นิสสัน MBK ปริญ
สิริ ธนาคารกสิกรไทย ทีโอที ฯลฯ วิทยากรและท่ีปรึกษาดา้นการขายและการตลาดให้แก่
หน่วยงานภาครัฐและเอกชน  ผลงานการเขียนบทความวิชาการต่างๆ และหนงัสือ Ebook : กลยทุธ์
นกัขายในปัจจุบนั (Sale 2) 
 

 

 

กาํหนดการ วันพฤหสัฯ ที่ 19 มถุินายน 2557 บุคคลทั่วไป 3,500 + 245 = 3,745 
เวลา 09.00-16.00 น. สมาชกิ, โอนเงนิก่อน 12 ม.ิย. 57 3,300 + 231 = 3,531 
สถานที่ เดอะ คอนเน็คชัน่ สถานีรถไฟฟ้าลาดพร้าว ลงทะเบียน 2 ท่าน 6,000 + 420 = 6,420 

หมายเหตุ    – คา่ลงทะเบียนเข้าร่วมสมัมนาสามารถนําไปลดหยอ่นภาษีเงินได้นิตบิคุคลได้  200% 

                – ราคารวมอาหารกลางวนั, เอกสารประกอบการสมัมนา, นํา้ชา, กาแฟ 
…………………………….. 

บรษิทั  เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร ์ จาํกดั 
34/289 หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์  2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร./โทรสาร  02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341, 083-134-5160 
e‐mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 

 



             

 
 

 
หลกัสูตร    The Skills for Sales Project   ทกัษะการขายโครงการในฝัน 
กําหนดการ      วนัพฤหสับดีที่ 19 มิถุนายน 2557  เวลา 09.00-16.00 น. 

              ณ  เดอะ คอนเนค็ช่ัน MRT ลาดพร้าว 

. 

รายการค่าลงทะเบียน: 1 ท่าน ราคา + vat 7% ราคาหลังหัก ณ ทีจ่่าย 
บุคคลทัว่ไป  3,500 + 245 = 3,745  3,745 - 105 = 3,640 
สมาชิก, โอนเงินก่อน 12 มิ.ย. 57  3,300 + 231 = 3,531  3,531 – 99  = 3,432 
ลงทะเบียน 2 ท่าน  6,000 + 420 = 6,420  6,420 – 180 = 6,240 

 
รายชื่อผู้เข้าร่วมสัมมนา     
1. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 
2. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 
3. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 
4. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

 ที่อยู่เพือ่ออกใบเสร็จ :  (กรุณากรอกรายละเอียดให้ชัดเจนเพื่อความถกูตอ้งในการออกใบเสร็จ)   

 
(บจก./บมจ./หจก./ส่วนบุคคล) ชือ่.........................................................................................เลขท่ี..............................หมู่......................- 

อาคาร/หมู่บ้าน............................................................................ชั้น.........................ตรอก/ซอย............................................................... 

ถนน.........................................................แขวง/ตําบล................................................อําเภอ/เขต............................................................. 

จังหวัด..............................................................รหัสไปรษณีย์.....................................โทรศัพท์................................................................. 

โทรสาร.....................................ผูป้ระสานงาน.........................................................E-mail : ................................................................... 

 
 ประเภทธุรกิจ........................................................................................................................................................................... 
 ต้องการหกัภาษี  ณ  ทีจ่่ายหรือไม่  ต้องการ  ไม่ต้องการ 
 กรณีหักภาษี ณ ทีจ่่าย 3%    ในนาม  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร ์ จํากัด  เลขที่ 34/289 หมู่บ้านไทยสมบูรณ์ 2   
                      หมู่ที่ 2  ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120 เลขประจําตัวผู้เสียภาษี  :  0135556000220 
ปัญหาที่ท่านต้องการทราบเป็นพิเศษในเร่ืองที่สมัคร
...................................................................................................................................................................................................... 
 โอนเงินเข้าบัญชี :  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์  จํากดั   ประเภทบัญชี ออมทรัพย ์
         ธนาคารไทยพาณิชย์  สาขาเซียร์รงัสิต   เลขที่บัญช ี  364-236239-5 
                         กรุณาแฟกซ์ใบลงทะเบียนหรือหลักฐานการโอนเงินมาที่ fax. เบอร์ 02-191-2509 

ใบลงทะเบียนเขา้ร่วมอบรมสมัมนา 

วันท่ี......../......................../............ 

บรษิทั เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร ์จาํกดั 
34/289 หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์  2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  

โทร./โทรสาร 02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 


