
 
 

เทคนิคการนําเสนองาน 
ด้วยหลักของการวิเคราะห์ 

และการตีความข้อมูล 

เหมาะสําหรับพนักงานทุกระดับ 
 
 

  ปจจุบันการทํางานที่เนนการเติบโตอยูทุกวันไมหยุดอยูกับที่ มีความจําเปนที่จะตองพึ่งการประชุมเพื่อ
เสนองานที่มีประสิทธิภาพ การนําเสนองานในที่ประชุมถือเปนหัวใจสําคัญที่จะตอยอดใหองคกรสามารถประสบ
ความสําเร็จได แตผูนําเสนอจะตองเขาใจในบริบทวา ผูเขารับฟงการประชุมเพื่อนําเสนองาน ไมไดตองการการ
อานตามเอกสาร แตผูเขารับฟงการประชุมตองการเห็นการขับเคล่ือนของแผนกน้ันๆ ดังน้ันการนําเสนอจึงไม
ใชทักษะการพรีเซนตเพียงอยางเดียว แตหมายถึงทักษะการถอดความขอมูลเพื่อการนําเสนอที่นาสนใจ เห็น
ทิศทาง มุงการกาวไปขางหนา องคกรยักษใหญมากมายจึงคาดหวังวาผูที่มีหนาที่นําเสนอเหลาน้ันจะมองเห็น
ถึงความสําคัญในการเขานําเสนองานมากกวาความตื่นกลัวในเร่ืองของการตอบคําถามของผูรับฟง ซ่ึงแทจริง
แลวหัวใจสําคัญของการนําเสนอที่ดีคือ ทักษะของการถอดความก่อนการนําเสนอเพ่ือให้ผู้เข้าฟังเข้าใจ
ทิศทางของแผนกนัน้หรือเขา้ใจในแผนงานก่อนก้าวไปขา้งหน้าพร้อมองค์กร 
 
วตัถปุระสงค์ 
  1) ผูเขาอบรมทราบถึงบทบาทของผูนําเสนอที่มีความสําคัญในปจจุบันที่มองโอกาสเพื่อมุงสู
ความสําเร็จดวยการนําเสนองานในที่ประชุม 
  2) ผูเขาอบรมทราบถึงแนวคิดในการเปล่ียนแปลงตนเองเพื่อที่จะสามารถวิเคราะหถอดปญหาหรือ
ตีความอยางเปนระบบกอนการนําเสนอ 
  3) ผูเขาอบรมจะไดรับความมั่นใจตอตนเองในฐานะผูนําเสนอที่สามารถทาํในสิ่งที่ทาทายและไมกลัวตอ
คําถามของผูรับฟง 
  4) ผูเขาอบรมจะไดเปดแนวคิดในการสรางโอกาสใหกับตนเองและองคกร 
  5) เปนการเสริมสรางประสิทธิภาพผูเขาอบรมในการทํางานใหเกิดคุณภาพเพื่อการสงตอคุณภาพที่ดี
ใหกับองคกร 
 

หวัขอ้การอบรมสัมมนา 
ความหมาย และความสาํคญัของการนําเสนอ 

·     ปญหาที่แทจริงของการนําเสนอ คืออะไร? 

·     ศิลปะการนําเสนออยางสัมฤทธิ์ผล  

·     Workshop การนําเสนอที่แทจริง 

ขอเชิญเขารวมฝกอบรมสัมมนาเชิงรุก หลักสูตร 



แนวทางการสร้างเอกลกัษณ์ทางการนําเสนอท่ีเป็นเสน่ห์เฉพาะตวั  
·     เรียนรูทักษะดานการวิเคราะหเน้ือหาการนําเสนอ 

·     เคร่ืองมือสําคัญสําหรับการนําเสนอที่มีประสิทธิภาพ  

·     รูปแบบ และข้ันตอนในการนําเสนอเทคนิคในการโนมนาวผูฟงใหคลอยตาม  

·     Workshop การถอดความเพื่อเตรียมพรอมสาํหรับการนําเสนอที่ดีและมีทิศทาง 

การสร้างความน่าสนใจในขณะนําเสนอ 
·     เทคนิคการขจัดความประหมา ความกลัว สรางความเช่ือมั่นในการนําเสนอ 

·     Workshop การนําเสนอจากขอมูลที่มีการวิเคราะหและการตอบคําถามเพื่อการ 
เทคนิคการตอบคาํถามหรือขอ้สงสยัในเรื่องท่ีนําเสนออยา่งถกูวิธี 

·     การตีความประเด็นคําถามและการพาไปสูบทสรุปการนําเสนอ 

·     เทคนิคเพิ่มเติมการใชอุปกรณตางๆ เพื่อสรางแนวทางในการนําเสนอที่ตรงใจ 

·     สรุปการบรรยาย 
 

วิทยากร  อาจารยป์ระเสริฐ  สุขไพบูลยก์ลุ Master of Business Administration (M.B.A) ประสบการณการสอน
กวา 10 ป ดานการขาย, การตลาด, การบริการ และ Team Building จากแบรนดยักษใหญตางๆ ที่มีการวาจางอยาง
ตอเน่ือง อาทิ โตโยตา นิสสัน MBK ปริญสิร ิธนาคารกสกิรไทย ทีโอท ีฯล วทิยากรและที่ปรึกษาดานการขายและ
การตลาดใหแกหนวยงานภาครัฐและเอกชน  ผลงานการเขียนบทความวิชาการตางๆ และหนังสือ E-book : กลยุทธ
นักขายในปจจุบัน (Sale 2) 
 
กาํหนดการ วนัท่ี 30 กรกฎาคม 2562 บคุคลทัว่ไป 3,900 + 273 = 4,173 

เวลา 09.00-16.00 น. สมาชิก, โอนเงินก่อน  24 ก.ค.62 3,500 + 245 = 3,745 

สถานท่ี โรงแรมแกรนด สุขุมวิท ซ.4-6 
สมัคร 3 คนข้ึนไป ท่านละ 3,200 3,200 + 224 = 3,424 

สมัคร 5 คนข้ึนไป ท่านละ 2,900 2,900 + 203 = 3,103 

หมายเหตุ      - คาลงทะเบียนเขารวมสัมมนาสามารถนําไปลดหยอนภาษีเงินไดนิติบุคคลได 200% 
                    - ราคารวมเอกสารประกอบการสัมมนา, อาหารกลางวัน, นํ้าชา-กาแฟ 

บริษัท เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร์ จํากัด 
34/289 หมูบานไทยสมบูรณ 2 หมูที ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร 02-157-1599, 02-903-0080 ตอ 5283 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 
 
 
 
 
 
 

 
 



 

 
 

หลกัสูตร    เทคนิคการนาํเสนองาน ด้วยหลกัของการวิเคราะห์ และการตีความขอ้มลู  
     (เหมาะสาํหรบัพนักงานทุกระดบั) 
กาํหนดการ     วนัท่ี 30 กรกฎาคม 2562  เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมแกรนด สุขุมวิท ซอย 4-6 
 

รายการคาลงทะเบียน: 1 ทาน ราคา + vat 7% ราคาหลังหัก ณ ท่ีจาย 
บุคคลทั่วไป  3,900 + 273 = 4,173  4,173 – 117 = 4,056 
สมาชิก, โอนเงินกอน  24 ก.ค.62  3,500 + 245 = 3,745  3,745 - 105 = 3,640 
  สมัคร 3 คนข้ึนไป ท่านละ 3,200 

3,200 + 224 = 3,424 
 3,424 - 96 = 3,328 

 สมัคร 5 คนข้ึนไป ท่านละ 2,900 
2,900 + 203 = 3,103 

 3,103 - 87 = 3,016 

รายช่ือผู้เข้าร่วมสมัมนา     

1. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ.........................................  
2. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 
3. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 
4. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 
5. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 

 ท่ีอยู่เพ่ือออกใบเสรจ็ :  (กรุณากรอกรายละเอียดใหชัดเจนเพื่อความถกูตองในการออกใบเสร็จ)   

(บจก./บมจ./หจก./สวนบุคคล) ชื่อ.................................................เลขประจําตัวผูเสียภาษี..................................................... 
 สํานักงานใหญ   สาขา...........เลขท่ี..................หมู................อาคาร/หมูบาน......................................ชั้น.................... 
ตรอก/ซอย..........................ถนน...............................แขวง/ตําบล.............................อําเภอ/เขต............................................ 

จังหวัด.......................................รหัสไปรษณีย...................โทรศัพท.................................โทรสาร.......................................... 
ผูประสานงาน..............................................มือถือ....................................E-mail : .............................................................. 

 ต้องการหกัภาษี  ณ  ท่ีจ่ายหรือไม่  ตองการ  ไมตองการ 
 กรณีหกัภาษี ณ ทีจ่่าย 3% ในนาม บริษัท เคเอ็นซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร จํากัด เลขที่ 34/289 หมูบานไทยสมบูรณ 2   
            หมูที่ 2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120 เลขประจําตัวผูเสียภาษี  :  0135556000220 
โอนเงินเข้าบญัชี :  บริษัท เคเอ็นซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร  จํากดั   ประเภทบญัชี ออมทรัพย 
  ธนาคารไทยพาณิชย  สาขาเซียรรังสิต    เลขที่บัญชี  364-236239-5 
           ธนาคารกสกิรไทย สาขาฟวเจอร พารค รังสติ 2  เลขที่บัญชี  022-3-65013-9 
          กรุณาแฟกซใบลงทะเบียนหรือหลักฐานการโอนเงิน มาที่ fax. 02-157-1599, 02-903-0080 ต่อ 5283 

ใบลงทะเบียนเขารวมอบรมสัมมนา .........../............./.......... 

บริษทั เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร ์จาํกดั 
34/289 หมูบานไทยสมบูรณ 2 หมูที ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  

โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร 02-157-1599, 02-903-0080 ตอ 5283 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 


