
 
 

กลยุทธ์คู่คิด 

แบบฉบับนักขายที่ปรึกษา 
(สําหรับนักขาย ท่ีตองการเพ่ิมทักษะท่ีปรึกษา) 

 
 

ในยุคที่นักขายจําเปนตองมีการปรับตัวอยางมากนับตั้งแตการกาวเขามาของออนไลน นักขายมีความ
จําเปนตองยกระดับตนเองใหเขาใจถึงปญหาของลูกคาใหมากข้ึน โดยเฉพาะกับลูกคาในยุคปจจุบันที่เขาใจได
ยากมากขน ตัวเลือกเยอะข้ึน จึงทําใหนักขายที่เนนแตจะขายแบบธรรมดาไมสามารถตอบโจทยลูกคาไดอีก
ตอไป ดังน้ันแลวนักขายกําลังถูกทดสอบทักษะดานอื่น ไดแก ทักษะการมีแนวความคิดหรือไอเดีย ทักษะการ
แกไขปญหากอนการซ้ือขายหรือแมกระทั่งหลังการขาย การยกระดับการซ้ือขายระหวางตนเองและลูกคา ซ่ึง
หากกลาวอยางงายๆ คงถึงเวลาแลวที่ นักขายจะตองยกระดับตนเองใหสมกับที่เปนคูคิดของลูกคา น้ันคือ 
กลายเปนนักขายที่ปรึกษาอยางแทจริง 

 

วัตถุประสงค 
1) ผูเขาอบรมตระหนักในวิถีการขายในยุคใหมที่จะตองตอยอดไอเดียเชิงการขายใหกับลูกคาได 
2) ผูเขาอบรมจะไดเรียนรูถึงแนวทางการเปนที่ปรึกษาที่จะสามารถชวยเหลือลูกคาทั้งในดานขอมูล 

การแกไขปญหาไดอยางเปนมืออาชีพ 
3) ผูเขาอบรมเขาใจในขั้นตอนการวิเคราะหลูกคาที่จะนําไปสูการคิดแบบตกผลึกเพื่อสรางทางออก

ใหกับลูกคาไดอยางนาสนใจ 
4) ผูเขาอบรมรับรูถึงการปญหาประเภทตางๆ ของลูกคาและสรางความมั่นใจใหกับลูกคาในการแกไข

ปญหาที่กําลังเผชิญ 
5) ผูเขาอบรมสามารถตอยอดการขายแบบที่ปรึกษาเพื่อใหลูกคาเกิดความพรอมในการติดตอซ้ือขาย

และทําการคากับองคกรอยางย่ังยืน 
 

หัวขออบรมสัมมนา 
 เตรียมพรอมสําหรับการทํากลยุทธการขายแบบที่ปรึกษา 
        นักขายที่ปรึกษามืออาชีพ 
     แนวคิดสูความสําเร็จของการขายที่ปรึกษา 
   ความสําคัญของการวางแผนแบบนักขายที่ปรึกษา 
   Workshop อยางไรจึงเรียกวานักขายที่ปรึกษา 
เทคนิควิเคราะหปญหาในแบบฉบับนักขายที่ปรึกษา 
   ข้ันตอนการวิเคราะหประเภทปญหาธุรกิจและการเก็บขอมูล 
   การสรางแนวทางสูการปูทางที่ปรึกษาระหวางเปดใจ 
   เทคนิคการใหคําปรึกษา 
  Workshop การใหคําปรึกษาและการแกไขปญหา 

ขอเชิญเขารวมฝกอบรมสัมมนาเชิงรุก หลักสูตร 



การแกไขปญหาและสรางมูลคาในการนําเสนอ 
   เทคนิคการสรรหาทางเลือกเพื่อการนําเสนอการขาย 
   หลักการนําไปสูขอสรุปการขาย 
   Workshop การผนวกการนําเสนอและการสรุป 

 

 

วิทยากร   อาจารยประเสริฐ  สุขไพบูลยกุล  (Master of Business Administration (M.B.A) 
ประสบการณการสอนกวา 20 ป ดานการขาย, การตลาด, การบริการ และ Team Building จากแบรนดยักษใหญตางๆ ที่มีการ
วาจางอยางตอเนื่อง อาทิ โตโยตา นิสสัน MBK ปริญสิริ ธนาคารกสิกรไทย  ทีโอที ฯลฯ วิทยากรและที่ปรึกษาดานการขายและ
การตลาดใหแกหนวยงานภาครัฐและเอกชน ผลงานการเขียนบทความวิชาการตางๆ และหนังสือ E-book : กลยุทธนักขายใน
ปจจุบัน (Sale 2) 
กําหนดการ วันที่ 24 พฤษภาคม 2562 บุคคลทั่วไป 3,900 + 273 = 4,173 

เวลา 09.00-16.00 น. สมาชิก, โอนเงินกอน 18 พ.ค. 2562 3,500 + 245 = 3,745 

สถานที่ โรงแรมแกรนด สุขุมวิท ซ.4-6 
สมัคร 3 คนข้ึนไป ทานละ 3,200 3,200 + 224 = 3,424 

สมัคร 5 คนข้ึนไป ทานละ 2,900 2,900 + 203 = 3,103 
 

หมายเหตุ      - คาลงทะเบียนเขารวมสัมมนาสามารถนําไปลดหยอนภาษีเงินไดนิติบุคคลได 200% 
                    - ราคารวมเอกสารประกอบการสัมมนา, อาหารกลางวัน, นํ้าชา-กาแฟ 

บริษัท เคเอ็นซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร จํากัด 
34/289 หมูบานไทยสมบูรณ 2 หมูที่ 2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร 02-157-1599, 02-903-0080 ตอ 5283 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 

หลักสูตร    กลยุทธคูคิดแบบฉบับนักขายที่ปรึกษา (สําหรับนักขาย ที่ตองการเพ่ิมทักษะที่ปรึกษา) 
กําหนดการ     วันที่ 24 พฤษภาคม 2562 เวลา 09.00-16.00 น. โรงแรมแกรนด สุขุมวิท ซอย 4-6 
รายการคาลงทะเบียน: 1 ทาน ราคา + vat 7% ราคาหลังหัก ณ ที่จาย 
บุคคลทั่วไป  3,900 + 273 = 4,173  4,173 - 117 = 4,056 
สมาชิก, โอนเงินกอน 18 พ.ค. 2562  3,500 + 245 = 3,745  3,745 - 105 = 3,640 
  สมัคร 3 คนข้ึนไป ทานละ 3,200 

3,200 + 224 = 3,424 
 3,424 - 96 = 3,328 

 สมัคร 5 คนข้ึนไป ทานละ 2,900 
2,900 + 203 = 3,103 

 3,103 - 87 = 3,016 

รายช่ือผูเขารวมสัมมนา     

1. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ.........................................  
2. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 
3. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 
4. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 
5. .......................................................... ตําแหนง.......................................มอืถือ......................................... 

 ที่อยูเพ่ือออกใบเสร็จ :  (กรุณากรอกรายละเอียดใหชัดเจนเพื่อความถกูตองในการออกใบเสร็จ)   

(บจก./บมจ./หจก./สวนบุคคล) ชื่อ.................................................เลขประจําตัวผูเสียภาษี..................................................... 
 สํานักงานใหญ   สาขา...........เลขท่ี..................หมู................อาคาร/หมูบาน......................................ชั้น.................... 
ตรอก/ซอย..........................ถนน...............................แขวง/ตําบล.............................อําเภอ/เขต............................................ 
จังหวัด.......................................รหัสไปรษณีย...................โทรศัพท.................................โทรสาร.......................................... 
ผูประสานงาน..............................................มือถือ....................................E-mail : .............................................................. 
 
 ตองการหักภาษี  ณ  ที่จายหรือไม  ตองการ  ไมตองการ 
 กรณีหักภาษี ณ ที่จาย 3% ในนาม บริษัท เคเอ็นซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร  จํากดั  เลขที่ 34/289 หมูบานไทยสมบูรณ 2   
            หมูที่ 2  ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120 เลขประจําตัวผูเสียภาษี  :  0135556000220 
โอนเงินเขาบัญชี :  บริษัท เคเอ็นซี เทรนน่ิง เซ็นเตอร  จํากดั   ประเภทบญัชี ออมทรัพย 
  ธนาคารไทยพาณิชย  สาขาเซียรรังสิต    เลขที่บัญชี  364-236239-5 
           ธนาคารกสกิรไทย สาขาฟวเจอร พารค รังสติ 2  เลขที่บัญชี  022-3-65013-9 
      กรุณาแฟกซใบลงทะเบียนหรือหลกัฐานการโอนเงิน มาที่ โทรสาร 02-157-1599, 02-903-0080 ตอ 5283  

ใบลงทะเบียนเขารวมอบรมสัมมนา .........../............./.......... 

บริษัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร จํากัด 
34/289 หมูบานไทยสมบูรณ 2 หมูที่ 2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  

โทร. 02-191-2509, 062-315-5283, 081-847-6341 โทรสาร 02-157-1599, 02-903-0080 ตอ 5283 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 


